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صـادرات از طریـق شـخص ثالـث شـامل فـروش محصـولات به 

واسـطه‌هایی اسـت که عمده‌فروش یا توزیع‌کننده هسـتند. این 

نـوع صـادرات همچنیـن می تواند به شـکل نمایندگـی توزیع و 

فـروش باشـد کـه محصـول را خریـداری نمی کنـد، اما آنهـا را در 

بـازار خارجـی نمایندگـی می کند.



این نوع صادرات مزایای قابل توجهی از جمله انتقال دانش، توزیع 

ریسک، مشارکت برابر در هزینه، نفوذ همزمان در بازارهای هدف 

مختلف را به همراه خواهد داشت.

علیرغم اینکه صادرات مستقیم ممکن است سودآورتر به نظر برسد، 

وجود واسطه می تواند صرفه جویی قابل توجهی در زمان و هزینه 

برای صادرکننده داشته باشد.



ـــرای  ـــروش ب ـــای ف ـــم قرارداده ـــه تنظی ـــاز ب ـــث مج شـــخص ثال

ـــس از  ـــد و پ ـــی کن ـــی م ـــه نمایندگ ـــت ک ـــی اس ـــرکت های ش

فـــروش کمیســـیون دریافـــت می کنـــد. نماینـــدگان در بازارهـــای 

ـــورد  ـــاوره در م ـــازار، مش ـــات ب ـــد در تحقیق ـــی توانن ـــی م خارج

ـــی  ـــازار و مســـائل حقوقـــی و مال حمـــل و نقـــل کالا، نفـــوذ در ب

ـــد. ـــک کنن ـــده کم ـــه صادرکنن ب



ـــروش  ـــث، ف ـــخص ثال ـــک ش ـــه کم ـــادرات ب ـــر در ص روش دیگ

ـــول را  ـــا محص ـــه ی ـــت ک ـــان اس ـــده فروش ـــه عم ـــول ب محص

ــا  ــند و یـ ــی فروشـ ــود مـ ــی خـ ــازار محلـ ــد و در بـ می خرنـ

ـــند. ـــی فروش ـــانت م ـــت پورس ـــا دریاف ـــول را ب محص



ـــرای  ـــما ب ـــرکت ش ـــه ش ـــادرات ک ـــطه  ص ـــاب واس ـــرای انتخ ب

ـــرد،  ـــد ک ـــکاری خواه ـــا هم ـــا آنه ـــود ب صـــادرات محصـــولات خ

ـــم  ـــن تصمی ـــرا ای ـــت زی ـــر گرف ـــی را در نظ ـــل مختلف ـــد عوام بای

بســـیار مهمـــی اســـت و ممکـــن اســـت جایگزیـــن هـــای بالقـــوه 

ـــد. ـــته باش ـــود داش ـــادی وج زی



برخی از این عوامل عبارتند از:

- شبکه فروش واسطه ها

- بازار هدف آنها و همسو بودن آن با اهداف شرکت

- ترکیـــب و تنـــوع محصـــول و حداقـــل فروشـــی کـــه مـــی 

ـــد ـــن کنن ـــد تضمی توانن

- روش نگهـــداری یـــا انبـــار، ســـهولت برقـــراری ارتبـــاط بـــا آنهـــا، 

ـــد  ـــه دهن ـــی ارائ ـــه مشـــتری نهای ـــد ب ـــی توانن ـــه م ـــی ک خدمات

و ...

- روش فروش و نظارت بر آنها

- ویژگی های مشتریان آنها

- ارائـــه کمـــک هـــای فنـــی در تحقیقـــات بـــازار، ابزارهـــای 

تبلیغاتـــی، داشـــتن وب ســـایت
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